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HOROQUARTZ ET AUTOMATIC
SYSTEMS : UN PARTENARIAT LONG
TERME DANS LA SECURISATION DES
CLIENTS

EMOIGNAGE CLIENT

Depuis plus d'une vingtaine d'années, Horoquartz fait confiance a Automatic Systems
pour la fourniture d'équipements de contréle d'acces a ses clients en France. Les deux
entreprises sont trés actives sur la sécurisation des sites, tant pour les acces extérieurs
gue l'acces aux batiments. Ce partenariat permet a Horoquartz de proposer les barrieres,
tambours et portillons Automatic Systems pour ce type de projets, afin de garantir une
qualité optimale et une meilleure fluidité des entrées a ses clients.

Pour David Siboun, Chef des ventes sUreté : « La diversité de gamme de produits Auto-

matic Systems répond bien & nos attentes, quelle que soit la demande de nos cli-
ents. Les innovations developpées nous permettent d'intégrer les dernieres tech-

nologies en contréle d'acces, et ainsi de leur offrir la meilleure protection. »

A PROPOS
D’AUTOMATIC
SYSTEMS

Automatic Systems est un leader

mondial dans le domaine de

I'automatisation du contréle sécurisé

des entrées. Il concoit et fabrique des AUTOMATIC
équipements pour les accés piétons, S

véhicules et passagers.

« 100 millions d'utilisateurs au quotidien
Access controlled...

- 300 000 équipements installés dans 150 pays
Future secured

. 8 implantations internationales



DES EQUIPEMENTS
ROBUSTES QU
REPONDENT AUX
BESOINS

Outre la relation avec les équipes, cette
collaboration de longue date s'explique
également par la qualité, la robustesse et |a
fiabilité des produits, et la réputation d'un
acteur mondial, ‘made in France'. Cette
provenance frangaise aide a maintenir une
relation de proximité avec le fournisseur,

et avec les clients, et de pouvoir intervenir
plus rapidement pour les interventions de
maintenance. Cela permet également a
Horoquartz d'assurer une meilleure tracabilité
des équipements installés.

Quelgues exemples de produits Automatic
Systems les plus installés chez des clients
Horoquartz :

- Tourniguet simple passage TRS 370
- Tourniguet double passage TRS 372
- Barriere BL 46

- Borne VL/PL BOR 235

LA SATISFACTION
CLIENT AU CEUR DE LA
STRATEGIE

Pour David Siboun, Chef des ventes sUreté :
« La relation commerciale avec les équipes
dAutomatic Systems est tres bonne. Ils nous
accompagnent deés [lavant-vente et sont
également présents lors de la mise en ceuvre
des équipements ainsi que sur la partie
maintenance. »

Fabien Fusellier, Charge d'affaires sUreté chez
Horoquartz poursuit : « Automatic Systems en
un mot, c'est l'efficacité, nous avons toujours les
mémes interlocuteurs pour l'installation chez
le client. Le suivi est facilité et le service apres-
vente, réactif si besoin. »

ﬂ « La diversité de gamme de produits

Automatic Systems répond bien a nos
attentes, quelle que soit la demande de
nos clients. Les innovations développées
nous permettent d’intégrer les derniéres
technologies en contréle d’accés, et ainsi
de leur offrir la meilleure protection. »
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